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Nér vander det? Har det vant? Mer pengar till events? Néra tva hundra eventkdpare konstaterar
att laget ljusnar for manga féretag och branscher. Var uppgift ar att vara ”pa ta” och erbjuda
ratt métesmetod och ratt métesmiljé for varje képares unika behov. Ibland blir I6sningen
konferens hemmavid och ibland event utomlands. Mest hjarta och hjarna vinner, sdger Benny
Karlsson pa Hansen Event & Conference AB.

Har det vant i er bransch?
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Mar ert foretag anvander extern hjalp for att arrangera moten - vilken hjalp behover ni da?
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For ytterligare information kontakta:
Benny Karlsson, VD Hansen Events & Conference Mobil 0701-80 90 98, benny.karlsson@hansen.se

Hansen Event & Conference projektleder events och konferensresor éver hela vérlden. Féretaget har gjort sig
ként for att anvdnda métet som ett effektivt verktyg for att bygga relationer och skapa framgangsrik
kommunikation fér féretag i Norden. Hansen startade 1989 och dgs av 2Entertain AB. Lds mer pa
www.hansen.se , www.2entertain.com




